
OLIVIER SENN,Specimen Style Co 

„Ich bin hier drin der Gleiche wie zu Hause 
oder auf der Strasse.“  

Olivier Senn ist seit 2014 passionierter Geschäftsinhaber und Herrenmode-Verkäufer. 
Die Produkte von Specimen Style sind dabei genauso einzigartig wie der gelernte 

Kommunikationsfachmann selbst. Gerne bringt er seine Kompetenzen auch im 
Verein Einkaufsziel Rapperswil-Jona ehrenamtlich ein. 

Specimen Style hat es in sich. 

Qualitativ hochwertige Produk-

te, von denen es teilweise nur 

eine limitierte Anzahl gibt, wer-

den in einem gemütlichen Am-

biente mit Kamin, Samtsofa 

und Espresso-Bar präsentiert. 

So lässt sich Männermode se-

hen. Es ist ein lebendiger Ort 

der Begegnung, in welchem 

Zeit und Musse vorhanden 

sind, um das passende Lieb-

lingsstück zu finden. Der au-

thentische und passionierte 

Geschäftsinhaber, Olivier Senn, 

freut sich zudem über jede 

spontane Musik-Session seiner 

Kunden. Zwei Gitarren stehen 

immer einsatzbereit. 

Sie haben eine Karriere in Marke-

ting und Kommunikation hinter 

sich und sind heute Inhaber 

eines Herrengeschäftes. Wie 

kam es dazu? 

Qualitätsprodukte interessier-

ten mich schon immer. Wäh-

rend meiner Marketing-Karriere in 

der Finanzbranche war ich 

anders gekleidet als das, was 

von den Vorgesetzten erwar-

tet wurde. Langlebige Produk-

te mit Geschichte haben mich 

schon lange fasziniert, dass 

ich damit aber ein Geschäft 

eröffnen werde, war totaler 

Zufall. Ich habe mich befreit 

aus meinem Beruf, ohne eine 

Vorstellung dessen, was ich 

danach tun werde. Dann spa-

zierte ich in Rapperswil an 

einem freiwerdenden Laden-

lokal vorbei. Dieses faszinier-

te mich, ohne dass ich wuss-

te, was ich darin verkaufen 

könnte. Die Ideen sind dann 

aber rasch entstanden.  

Was zeichnet Specimen Style 

aus? 

Mit der Ladenkonzeption habe 

ich versucht, eine wohnliche At-

mosphäre zu schaffen, wo man 

nicht den Eindruck erhält, dass 

man auf die Schnelle etwas fin-

den, bezahlen und wieder hin-

aussteuern muss. Danach sind 

es meine Produkte. Jedes Stück 

hat etwas sehr Schönes in sich. 

Das habe ich meinen Herstellern 

zu verdanken, welche an dem, 

was sie tun, selbst eine solche 

Freude haben, dass sie diese in 

ihre Produkte hineingeben. Für 

mich kommt Qualität weit vor 

Quantität. Ich habe in meinem 

Sortiment Dinge, von denen gibt 

es eins, zwei Stück. Das macht 

es einerseits attraktiv, da nicht 

jeder dritte Mann mit dem Glei-

chen herumläuft. Andererseits 

trägt man den Produkten viel 

mehr Sorge, da sie etwas Beson-

deres sind. Man soll sich Gedan-

ken machen, bevor man einkauft 

und dies kann man hier. Wenn 

man es dann hat, sieht man su-

per aus, wie ich feststellen darf.  

„Für mich kommt Qualität 
weit vor Quantität.“ 

Sie sind als beruflicher Quer-

einsteiger aktuell auch der Prä-

sident des Vereins Einkaufsziel 

Rapperswil-Jona. Was bewog 

Sie dazu? 

Olivier Senn in seiner Boutique Specimen Style Co. in Rapperswil.  



Für mich war klar, ich möchte 

dem Einkaufsziel beitreten, um 

zu bezeugen, dass es mir mit 

meinem Geschäft ernst ist. Ich 

wollte hier Wurzeln schlagen, 

Kontakte knüpfen und von ande-

ren lernen, welche schon länger 

ein Detailhandelsgeschäft führen. 

Mein Marketing- und Kommuni-

kationsrucksack liessen mich 

schnell erkennen, dass es als 

Verein sehr viel Potenzial gibt. 

Ich habe mich bemerkbar ge-

macht und dies wurde sehr ge-

schätzt. Als Teil des Kernteams 

habe ich mich für den Vorstand 

und später als Präsident zur Ver-

fügung gestellt.  

„Zusammen sind 
wir stark!“ 

Wohin geht die Reise des Ein-

kaufszieles Rapperswil-Jona?  
Eine unserer wichtigsten Aufga-

ben ist, dass wir neue Geschäfte 

gewinnen können, vor allem in 

Jona oder auf dem Weg nach 

Jona hinaus. Wir möchten weiter-

wachsen und sicherstellen, dass 

die Vereinsmitglieder auch blei-

ben. Zudem möchte ich gerne 

junge Menschen für die Vereins- 

und Vorstandstätigkeit nachneh-

men. Auch der Laden-Mix in Rap-

perswil sollte möglichst spannend 

bleiben, um die lokale und regio-

nale Kundschaft anzuziehen. Es 

sollte sich nicht noch mehr durch-

setzen, dass alles von zu Hause 

aus bestellt wird. Die Kompeten-

zen, welche ein Ladenbesitzer 

mit seinen Mitarbeitern hat, sollte 

jeder für seine Gunst nutzen. Die 

Läden sind eine der wichtigsten 

Möglichkeiten neben der Gastro-

nomie sich von Mensch zu 

Mensch zu begegnen.  

Zurück zu Ihrem Geschäft. Wo 

und wie stellen Sie sich Speci-

men Style in fünf Jahren vor? 

(Pause) Ich habe damals an der 

Seestrasse in meinem Ladenge-

schäft allen gesagt, hier werde 

ich pensioniert. Heute habe ich 

einen neuen Standort, an wel-

chem ich wieder sage, hier – 

aber hier jetzt wirklich – werde 

ich pensioniert. Ich habe Wurzeln 

geschlagen in Rapperswil und in 

meinem Laden. Ich habe mir hier 

etwas erschaffen mit viel Risiko, 

aber ich glaube, dieser Laden soll 

in sich so bleiben, wie er jetzt ist. 

Was sich automatisch entwickelt, 

ist das Sortiment. Ich möchte, 

dass Menschen hier drinnen ihr 

Glück finden und immer wieder 

zurückkommen. 

„Ich möchte, dass 
Menschen ihr Glück 

finden.“ 

Was bedeutet für Sie Glück?  
Selbstbestimmt und frei leben zu 

dürfen und dies umgeben von 

den liebsten Menschen. 

Und zum Schluss: Welches ist 

Ihre persönliche Lebensweis-

heit? 

Ich möchte gerne so aufrichtig 

und ehrlich durch das Leben ge-

hen, wie ich dies bis jetzt tun 

durfte. Es ist mir wichtig, dass ich 

authentisch sein kann. Ich bin 

hier drin der Gleiche wie zu Hau-

se oder draussen auf der Stras-

se.  

Olivier Senn, wir bedanken uns 

für das Gespräch. 

ZUR PERSON 

Von der Kommunikationskarri-

ere zum Herrenmode Ge-

schäftsinhaber, so lässt sich 

Olivier Senns Laufbahn grob 

beschreiben. Mittlerweile ist er 

angekommen und verspürt 

kein Bedürfnis mehr, sein Le-

ben erneut radikal umzukrem-

peln. Obwohl sein Outfit schon 

damals aus der Menge her-

ausstach, begeisterte er sich 

erst fürs Ladenlokal, ohne zu 

wissen, was er darin verkau-

fen könnte. Doch plötzlich 

sprudelten die Ideen nur so 

aus ihm heraus und es ent-

stand ein einmaliges Laden-

konzept. Sein bisheriges Know-

how bringt Olivier Senn als 

Präsident des Vereins Ein-

kaufsziel-Rapperswil-Jona 

engagiert zum Einsatz. 

GESCHÄFT  

2014 eröffnete Olivier Senn an 

der Seestrasse in Rapperswil 

das Fachgeschäft Specimen 

Style Co. Während das Wort 

Specimen auf Banknotenmus-

ter gedruckt wird, hat Speci-

men Style etwas Mustergülti-

ges an sich. Die qualitativ 

hochwertigen Männermode-

Stücke stammen aus Kleinst-

manufakturen und sind keine 

Massenware. Nach dem Um-

zug an die Obere Bahnhofstrasse 

stehen sowohl den Produkten als 

auch der wohnlichen Atmosphäre 

mehr Raum zur Verfügung. 

SPECIMEN STYLE CO. 

Obere Bahnhofstrasse 52 

8640 Rapperswil 

055 211 99 00 

 

contact@specimenstyle.com 

www.specimenstyle.com 


